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@ FORMATION & “LE MAGASINIER
VENDEUR.

La formation continue demeure aujourd’hui le moyen le plus crédible d'obtenir une
qualification complémentaire et de renforcer 'expérience professionnelle.

k. Afin d'étre plus proches  Ainsi, aupres de ceux qui ont assisté a ces journées formation, vous
de leurs clients (conseils,  trouverez l'accueil , le bon conseil et une pertinence dans les propos
connaissance des produits  en fonction de vos questions : problémes de matériels pour la piéce
et des besoins...), votre  captive, problémes d'investissements plus ou moins lourds pour le
centre distributeur CAMPAa  matériel d'intérieur de ferme (nettoyeur, outillages, petits matériels, etc),
eu l'opportunité derenforcerla  d'élevage (barrieres, clétures, abreuvoirs, nourrisseurs, etc) ou d'espaces
formation déjaéprouvéedeson  verts. Il est impossible de
responsable magasinoudeses  tout connaitre compte-
magasiniers. Lethemeprincipal ~ tenu des gammes actuelles
abordé a été la “PIECE” dans son ensemble Face aux bouleversements  tant en piéces quen petits
quesubit la “PIECE” et ses dérivés au niveau de sagestionetdesabonne ~ matériels, mais il reste
commercialisation, nos stagiaires ont pris conscience que leur mission,  le devoir de conseiller
vis a vis de vous autres clients (Agriculteurs, Eleveurs, Arboriculteurs,  soigneusementle clientqui
Viticulteurs ou Maraichers sans oublier les collectivités professionnelles...),  serenseigne... cesttoutlart
évolue et tend vers une attitude plus commerciale, plus avenante... d'un bon formateur.
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